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O Agentur und Beratung
Kommunikation und
Digitales Business
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Team fur Strategie und Umsetzung

O Ergebnisorientierte Kommunikation und Digitales
Business

O Neue Chancen und Markterfolge auf einem héheren Level

O Kombination von Stiarken in Presse und PR mit
digitalen Prozessen

OWir denken strategisch

O Aber auch mal um die Ecke

O Setzen uns iiber manches hinweg
O Beherrschen viele Felder

O Unterstiitzen das Team mit unseren speziellen
Fahigkeiten

O Haben immer das Ziel vor Augen
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Roessler ProResult

Services \\lerte effektiver
Vertrauen \/\/ertschopfung

Marketing 4.0

Vertrieb Kunden gkonomischer
erfolgreicher Ergebnisse

schneller Produkte
Mitarbeiter




Was wir tun

O Beratung, Strategie und Umsetzung oder Schulung
O Sichtbarkeit erh6hen

O Storytelling entlang lhrer USPs

O PR

O CEO-Blogs

O Newsletter, Email-Marketing

O SEO, SEA

O Marketing Automation

O Social Media
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Was Kunden sagen

Wir haben einen sehr
komplexen und einzigartigen
Verkaufs- und
Kommunikationsprozess.
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Was sie jedoch sagen sollten

OUnser Verkaufsprozess basiert auf
den gleichen Prinzipien wie
eigentlich bei allen
Unternehmen; Vertrauen

schaffen und Mehrwert bieten.
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Was Kunden sagen

Unsere Kunden sind sehr
speziell.
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Was sie jedoch sagen sollten

OUnsere Kunden sind Menschen
wie alle anderen. Sie kaufen von
denen, die sie kennen, mogen

und vertrauen.
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Wir brauchen

Odie humane

Transformation des
Digitaleh

+
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Bedurfnishierarchie nach Maslow

Selbstverwirklichung
Individualbediirinisse

Soziale Bediirfnisse

Sicherheitsbediirfnisse

Physiologische Bedurfnisse
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The B2B Elements of Value

O Bain & Company
O

O Harvard Business Review
T 0 :
O :
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FEATURE THE B2B ELEMENTS OF VALUE

PURPOSE

) @ @

NETWORK MARKETABILITY REPUTATIONAL
EXPANSION ASSURANCE

PERSONAL
-
DESIGN & GROWTH & REDUCED FUN &
AESTHETICS DEVELOPMENT ANXIETY PERKS
PRODUCTIVITY ACCESS RELATIONSHIP
el poien :

\

— p b .
TIME REDYCED RESPONSIVENESS ~ EXPERTISE
SAVINGS EFFORT

) = g
DECREASED INFORMATION TRANSPARENCY
HASSLES

STABILITY CULTURAL FIT

’ (/\\
N\

N ,
CONFIGURABILITY

RISK REACH FLEXIBILITY  COMPONENT
REDUCTION
OPERATIONAL STRATEGIC

ECONOMIC PERFORMANCE

IMPROVED PRODUCT
TOP LINE QUALITY
MEETING ACCEPTABLE REGULATORY ETHICAL
SPECIFICATIONS PRICE COMPLIANCE STANDARDS

© COPYRIGHT 2018 BAIN & COMPANY INC.

ILLUSTRATION BY NIK SCHULZ
76 HARVARD BUSINESS REVIEW MARCH-APRIL 2018

es Business




Beispiel

O Connys Zukunftswald
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Vielen Dank!

“ O Klaus Réossler
7 A A O Roessler ProResult
' O Walter-Leiske-Str. 2
‘, O 60320 Frankfurt/ Main

O 069-514461
~ O roesslerpr.de

L, 4

O kr@roesslerpr.de
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